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様々な決済に対応 キャッシュレス決済をキャンバスで実現！
マルチ決済システム キャンバス

※「VISA」は、ビザ・インターナショナル・サービス・アソシエーションの登録商標です。　※「MasterCard」は、マスターカード インターナショナル インコーポレイテッドの登録商標です。　※「JCB」は、株式会社ジェーシービーの登録商標です。　
※「LINE Pay（ラインペイ）」は、LINE Pay 株式会社の登録商標です。　※「PayPay」は、PayPay 株式会社の登録商標です。　※「Alipay」は、アリババグループホールディングリミテッドの登録商標です。　※「WeChat Pay」は、テンセントホールディングスリミテッドの登録商標です。

※「LINE」は、LINE株式会社の登録商標です。



導入・運営のメリット

１つのシステムとカードで、充実したサービスが満載！

導入コスト削減 メンテナンスフリー 必要な機能をカスタマイズ

ハウス電子マネーを始め、モバイル会員証、ポイントカード、ギフトカードとしてのご利用などを、Camvas１つのシステムで展開できます。
企業様が独自にシステムを構築すると発生してしまう高額な開発費用・運用コストをカットし、手軽に運用できるサービスをご提供す
ることにより、企業様の創造性に富んだアイデアを実現するお手伝いをいたします。

贈る・使う・貯めるを、１つのシステムで

Android端末

チャージ額、商品購入金額などによってポイ
ントを付与し、貯まったポイントによって商
品を購入したりノベルティーをプレゼント!

ポイントカード

あらかじめチャージしたカードをクーポンと
して配布し、お客様の購買意欲を促進！

販促カード

お客様ご希望の金額をチャージし、ステキな
ラッピングでご家族やご友人にプレゼント。

ギフトカード

実店舗と Web ショップ両方でカードチャー
ジ金額を利用したり、ポイントの付与・利用
ができるので、お客様の満足度UP !

WEBショップ連携

COUPON

P
会員バーコードをスマートフォンで提示して、

スマートにお買い物を楽しんでいただけます。

ポイントカードを探さず煩わしさがなくなります！

モバイル会員証

チャージ額を利用するだけではなく、チャー
ジ額や利用額に応じてプレミアムやポイント
を付けることもできます。

ハウス電子マネー
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贈る・使う・貯める機能

店舗

管理機能 お客様サービス機能

企業本部・店舗本部

Cloud

Webショップ

端末

・ポイントの付与・利用
・バリューのチャージ・利用　・残高照会 etc.

・残高管理
・利用履歴管理 etc.

Camvas Manager（管理サイト）閲覧
・カード利用履歴、状況参照
・集計
・各種情報ダウンロード（CSV 形式）
・カードサービス設定 etc.

・ポイント、バリューの利用履歴、残高照会

・ポイントの付与・利用
・バリューの利用（商品購入）etc.

Camvasと顧客管理システムを連携する
ことにより、お客様のニーズに合った
CRMを展開することが可能です！！

※お客様の既存のシステムとも連動が可能です。

（弊社顧客管理システム）

POS パソコン

パソコン

パソコン スマートフォン

パソコン スマートフォン

日本カード

弊社Cloudで情報を一括管理。導入企業様でハー
ドウェア、ソフトウェアのサーバインフラをご用
意いただく必要がありません。

システムメンテナンスやバージョンアップ、バック
アップなどの業務も弊社が Cloud で行う為、導
入企業様にシステム担当者が不在でも、いつで
も快適にCamvasサービスをご利用いただけます。

Camvasはハウス電子マネー、モバイル会員証、
ポイントカード、ギフトカードや Web ショップと
の連携など、多様な機能を展開できますが、導
入企業様のニーズに合わせ、必要な機能のみご
利用いただけます。

サービスの循環

Camvas を活用した売り上げUPのストーリーをご紹介します。

お客様とお店を深く繋ぐツール
●売り上げや利益に貢献してくれる
　安定顧客を創出

●ハウス電子マネー・モバイル会員証・ポイントで
　顧客の囲い込み

リピート効率を上げるツール

新しいお客様を呼び込むツール
●新規顧客の創出
　優良顧客が知人にギフトカードを贈る
●クーポン・ギフトカードを活用し新規
　顧客を創出

優良顧客を手厚くおもてなしすることでよりよい
関係性を構築し、リピート率を高める。

店舗への来客を促進し、新規顧客数UPを測る。

顧客の利便性と満足度を高め、リピーターとして囲い込み収益性を上げる。

サービスイメージ
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新規顧客

潜在顧客

見込み顧客

新規顧客

優良顧客

固定顧客

優良顧客が知人を誘う優良顧客が知人を誘う

V200c
（VX520後継機）


